SIDERAR SOCIEDAD ANONIMA INDUSTRIAL Y COMERCIAL

RESENA INFORMATIVA

En cumplimiento de lo establecido por la Comision Nacional de Valores en la Resolucién General N° 368/01, €l
Directorio de la Sociedad ha aprobado la presente resefia informativa correspondiente a gjercicioiniciado €l 1 de
enero de 2008 y finalizado e 31 de diciembre de 2008.

1. ACTIVIDADESDE LA SOCIEDAD
1.1 Del trimestre

Resumen deresultados

Oct-Dic 08 Jul-Sep 08 Oct-Dic 07
Despachos (miles de toneladas) 5249 659,2 668,6
Ventas netas (millones de pesos) 1.958,0 2.2155 1.756,8
Resultado operativo (millones de pesos) 290,9 386,7 389,5
Resultados financieros y por tenencia (millones de pesos) (218,2) 62,6 98,1
Resultado de inversiones en sociedades (millones de pesos) (466,1) (82,0) 94,8
Resultado neto (millones de pesos) (387,5) 174,8 389,2
EBITDA (millones de pesos) 354,7 4411 446,5

Durante el cuarto trimestre del gjercicio la actividad industrial registré una baja de 0,3% con respecto al tercer
trimestre del afio mientras que € sector de la construccién mostré un retroceso de 6,0%.

L os despachos totales del trimestre alcanzaron las 525 mil toneladas, inferiores en 21% a las 669 mil toneladas
del mismo periodo del gercicio anterior y en 20% con respecto a las 659 mil toneladas del tercer trimestre de
2008.

La produccién de laminados en caliente durante € trimestre fue de 471 mil toneladas, 31% inferior alas 686 mil
toneladas del mismo periodo del gercicio anterior y 21% inferior respecto de las 598 mil toneladas del tercer
trimestre. Esta variacion se debio a la adecuacion del régimen de produccién a la caida de la demanda causada
por lacrisis econémicainternacional.

El volumen de ventas en € mercado interno totalizé 424 mil toneladas, 31% inferior alas 612 mil toneladas del
mismo periodo del gercicio anterior y 30% inferior respecto de las 609 mil toneladas despachadas en € trimestre
anterior.

Las ventas a mercado exterior totalizaron 101 mil toneladas, superiores alas 56 mil toneladas despachadas en €
mismo periodo del gercicio anterior y alas 51 mil toneladas del periodo julio-setiembre 2008. Esta variacion se
debe fundamentalmente al direccionamiento de ventas al mercado exterior por la caida sufrida en la demanda
local en este Ultimo trimestre, las cuales no alcanzaron a compensar la disminucion en el mercado interno. La
distribucion de los despachos de productos terminados por mercado fue la siguiente: Latinoamérica 68%, Europa
28%y Asia4%.

El resultado consolidado del trimestre mostré una pérdida de $ 387,5 millones, que compara con la ganancia de
$ 389,2 millones obtenida en € mismo periodo del gercicio anterior, y con los $ 174,8 millones de ganancia del
tercer trimestre dedl gercicio. En la comparacion respecto de ambos periodos, la variacion se produjo
principalmente por un menor resultado operativo ordinario producto de la caida de la actividad, en los resultados
por tenencia de los inventarios por la baja de los precios de ciertas materias primas y fletes y por las mayores
pérdidas en resultados de inversiones en sociedades vinculadas.
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La ganancia operativa ordinaria del periodo fue de $290,9 millones (15% sobre los ingresos por ventas) que
compara con los $ 389,5 millones del mismo periodo del gjercicio anterior (22% sobre los ingresos por ventas) y
con los $386,7 millones del trimestre anterior (17% sobre los ingresos por ventas). Con relacion a tercer
trimestre del gercicio, la variacion se debe principalmente a menor volumen de despachos durante € Ultimo
trimestre del afio debido ala caida de la actividad. Respecto del mismo periodo del gjercicio anterior, lavariacion
se produijo principalmente por € incremento de los costos, destacandose € aumento en los precios de las materias
primas (fundamental mente carbones 210% y minerales 86%), fletes y las subas en los costos locales (suministros,
mano de obra, etc.), por el menor volumen despachado y por mayores impuestos, parcial mente compensados por
el mayor precio/mezcla de los productos vendidos.

Los gastos comerciales y administrativos ascendieron a $198,0 millones (10% de los ingresos por ventas),
mientras que en & mismo periodo del gercicio anterior fueron de $137,0 millones (8% de los ingresos por
ventas) y durante € tercer trimestre de este gjercicio alcanzaron los $186,0 millones (8% de los ingresos por
ventas). En comparacién con €l tercer trimestre del presente gjercicio, seincrementaron las retenciones, los fletes
y otros gastos asociados al mayor volumen de exportaciones. Respecto del mismo periodo del gercicio anterior,
la variacion se generdé principalmente por mayores impuestos (debido a incremento del impuesto a los ingresos
brutos en determinadas jurisdicciones y a mayores retenciones por la suba de los despachos a exterior); por
incrementos de los costos laborales y por mayores amortizaciones de intangibles.

La generacion operativa (EBITDA) mostré los efectos de la crisis y alcanzo los $ 354,7 millones (18% de los
ingresos por ventas) que compara con $ 446,5 millones alcanzados en igual periodo del gercicio anterior (25% de
los ingresos por ventas) y con $441,1 millones del periodo julio-setiembre 2008 (20% de los ingresos por
ventas).

Los resultados financieros y por tenencia, que sumaron una pérdida de $ 218,2 millones, estan originados en una
pérdida de $ 179,4 millones de resultados por tenencia de los inventarios, debido principalmente ala baja de los
precios de ciertas materias primas (coque y ferroaeaciones) y fletes, y una pérdida de $ 34,8 millones por
diferencias de cambio producto de la devaluacion del peso argentino. Los resultados financieros y por tenencia
comparan con una ganancia de $ 98,1 millones del mismo periodo del gercicio anterior. La diferencia se origina
en una pérdida de $ 275,6 millones de resultados por tenenciay una pérdida de $ 36,7 millones por diferencias de
cambio.

En el rubro otros ingresos y egresos ordinarios, la pérdida de $ 1,7 millones compara con la pérdida de $1,8
millones del mismo periodo del gercicio anterior; la variacion se generd fundamental mente por menores cargos a
la prevision para contingencias, parcialmente compensados por menores recuperos de incobrables durante este
periodo.

El recupero del impuesto alas ganancias del trimestre que ascendio a $ 7,6 millones, es € reflgjo de las pérdidas
del periodo, que compara con un cargo de $ 191,5 millones del mismo periodo del gercicio anterior.

El resultado del periodo de las inversiones en sociedades vinculadas mostré una pérdida de $ 466,1 millones, que
compara con una ganancia de $ 94,8 millones correspondiente a mismo periodo del gercicio anterior.

El resultado de la inversion en la sociedad vinculada Ternium México (sociedad surgida de la reestructuracién
societaria de Hylsamex e IMSA) fue una pérdida de $ 468,2 millones, que compara con una ganancia de $ 43,2
millones del mismo periodo del gercicio anterior proveniente de lainversion en Hylsamex. Lavariacion se debio
principalmente a un menor resultado operativo producto de la caida de la actividad y de los precios siderdrgicos
del Ultimo trimestre, y alas diferencias de cambio generadas por la devauacion del peso mexicano sobre la deuda
financiera.
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Basados en los hechos y circunstancias descriptos en la Nota 7 b) a los estados financieros, Siderar no reconoci 6
resultados de Sidor por su participacion indirecta, a partir del 1 de abril de 2008. El valor patrimonial de la
inversion de Siderar en Sidor a 31 de marzo de 2008 ha sido considerado como su valor de libros a cierre del

gercicio. Al 31 de diciembre de 2008, |a participacion indirecta (através de Prosid) de Siderar en Sidor ascendia
a$ 542,9 millones.

1.2 Acumuladasdel gercicio

El resultado consolidado del gjercicio mostré una ganancia de $1.366,8 millones y una ganancia operativa
ordinaria de $ 1.543,0 millones; superior, respectivamente, a los $ 1.356,5 millones y a los $ 1.334,8 millones
obtenidos en €l gercicio anterior. El resultado operativo del gercicio incluye periodos muy disimiles, donde en €
primer semestre del afio aln no se habia verificado € fuerte incremento en e precio de las principales materias
primas, ni la caida de la demanda en € mercado interno y de los precios internacionales de acero, que se
produjeron en los Ultimos meses del gercicio. Adicionalmente, respecto del gercicio anterior, € efecto de la
crisis también se evidencié en la disminucion de los resultados en la sociedad vinculada Ternium México.

Durante este gercicio € sector de la construccion experimentd un crecimiento aproximado de 5,0% en
comparacion con € afio anterior, mientras que la industria tuvo un crecimiento de 4,9%, en € cual se destaca e
incremento que tuvo e sector automotriz de 11,2% respecto del afio 2007.

Los despachos totales del gjercicio fueron de 2.497 mil toneladas, una disminucion del 6% respecto de las 2.654
mil toneladas despachadas en € gercicio anterior. Los mismos se vieron afectados por la caida de las ventas
durante & cuarto trimestre de 2008.

La produccion de laminados en caliente fue de 2.486 mil toneladas, inferior alas 2.572 mil toneladas ddl gercicio
anterior. La produccion acumulada durante los tres primeros trimestres del afio al canzaba un crecimiento de 7%y
en € Ultimo trimestre se produjo una caida de 31% respecto del mismo periodo de 2007. Esta variacion se debid a
la adecuacion, durante el Gltimo trimestre del afio, del régimen de produccién a la caida de la demanda causada
por lacrisis econémicainternacional.

Despachos del gjercicio en miles de toneladas
Mercado Interno Exportacion Total General
Laminados en caliente 950 92 1.042
Laminados en frio 596 59 655
Revestidos y otros 717 83 800
Total genera 2.263 234 2.497

El volumen de ventas en € mercado interno totaliz6 2.263 mil toneladas, superior alas 2.230 mil toneladas del
gjercicio anterior.

Las ventas a mercado exterior totalizaron 234 mil toneladas, inferiores a las 424 mil toneladas del gercicio
anterior (direccionadas a mercado interno por € aumento de la demanda). La distribucién de los despachos de
productos terminados por mercado fue la siguiente: L atinoamérica 80%, Europa 14% y Asia 6%.
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Los ingresos por ventas del gercicio fueron de $ 8.051,6 millones. La ganancia operativa ordinaria del gjercicio
fue de $1.543,0 millones (19% sobre los ingresos por ventas) que compara con los $ 1.334,8 millones del
gercicio anterior (21% sobre los ingresos por ventas). La mejora en los ingresos, fue parciamente compensada
por e incremento de los costos, destacandose e aumento en los precios de las materias primas
(fundamentalmente carbones 210% y minerales 86%), fletes y las subas en los costos locales (suministros, mano
de obra, etc.). El incremento de las materias primas se vio reflgjado principalmente en los Gltimos seis meses del
presente gercicio. Si bien esta tendencia se revirtié en e Ultimo trimestre del gercicio, la industria sider(rgica
tiene, en su gran mayoria, contratos anuales a precios fijos para dichos insumos que no reflgjan la situacion actual
del mercado. Debido a esta situacion la Sociedad, al igual que € resto de laindustria, esta renegociando € precio
de estos insumos.

Los gastos comerciales y administrativos ascendieron a $ 674,6 millones (8% de los ingresos por ventas),
superiores alos $ 589,5 millones (9% de los ingresos por ventas) registrados en €l gjercicio anterior. La variacion
se generd principalmente por la suba del impuesto a los ingresos brutos y a mayores gastos por € impuesto alos
débitosy créditos bancarios, y por mayores costos laborales y amortizaciones de intangibles, compensados por la
disminucién de los fletes y retenciones producto del menor volumen de despachos de exportacion, que explicala
disminucién del porcentaje de estos gastos sobre los ingresos por ventas.

La generacién operativa (EBITDA) alcanzé a $ 1.775,9 millones (22% de los ingresos por ventas) que compara
con $ 1.557,3 millones del gjercicio anterior (24% de los ingresos por ventas).

Los resultados financieros y por tenencia, que sumaron $ 742,5 millones de ganancia, estan originados en una
ganancia de $ 783,5 millones de resultados por tenencia de los inventarios, debido principalmente a incremento
en e costo de las materias primas, y en una pérdida de $ 41,0 millones por resultados financieros netos. Los
resultados financieros y por tenencia comparan con una ganancia de $ 198,6 millones del gercicio anterior. La
variacion se originé en una ganancia de $ 540,5 millones por mayores resultados por tenenciay una ganancia de
$ 3,4 millones por resultados financieros netos.

En el rubro otros ingresos y egresos ordinarios, la pérdida de $ 9,5 millones compara con una ganancia de $ 4,6
millones del gercicio anterior. La variacion se debié principalmente a mayores cargos en la prevision para
contingencias y ala venta de ciertos inmuebles de la sociedad durante €l gercicio anterior.

El impuesto a las ganancias del gercicio ascendié a $ 866,9 millones, que compara con un cargo de $635,5
millones correspondiente al gercicio anterior.

El resultado dédl gercicio de las inversiones en sociedades vinculadas mostré una pérdida de $ 42,4 millones, que
compara con una ganancia de $ 453,9 millones correspondiente al gercicio anterior. Esta variacion se debi6 auna
pérdida de $ 0,6 millones por la participacion en Ternium México respecto de una ganancia de $ 214,4 millones
durante € gercicio anterior, debido fundamentalmente a las diferencias de cambio y a la caida del nivel de
actividad en el dltimo trimestre de 2008. Por otra parte € resultado de las inversiones en las sociedades Ylopay
Amazonia fue una pérdida de $43,4 millones que compara con una ganancia de $ 238,6 millones durante €
giercicio anterior, debido principamente a no reconocimiento de resultados a partir de abril de 2008 como
consecuencia del proceso de nacionalizacion de Sidor.
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Durante € gercicio € efectivo generado por las operaciones alcanzé a $2.779,7 millones que, conjuntamente
con el cobro de dividendos por $ 353,3 millonesy € aumento de las deudas bancarias y financieras por $318,7
millones, financiaron las erogaciones para las inversiones en bienes de uso por $ 1.264,0 millones (incluye
anticipos a proveedores por $ 189,1 millones), € pago del impuesto a las ganancias por $611,0 millonesy
pago de dividendos en efectivo por $ 157,8 millones. En las restantes variaciones del capital de trabajo se destaco
€l aumento de los inventarios de $ 1.505,9 millones, producto del incremento en € precio de las materias primas
por $985,2 millonesy del mayor volumen de stocks por $ 520,6 millones.

Dentro de las inversiones en bienes de uso por $941,2 millones, se destaca, la reparacion de las baterias N°3 'y
N°4 de la coqueria, € nuevo centro de conformado en planta Canning y € inicio de las obras para la
repotenciacion del Alto Horno N°1, € nuevo muelle de barcazas, la playa de minerdes, y la nueva colada
continua. Dada la grave crisis internacional que se evidencié a mediados del afio 2008, su severo impacto en €
mercado mundial del acero y la incertidumbre respecto de la evolucion de la demanda del mismo, Siderar se vio
en la necesidad de reprogramar la gjecucion del Plan de Inversiones previsto para la ampliacion de su capacidad
productiva e iniciar un proceso de renegociacion de plazos y precios de los principales contratos, que intenta
reducir a minimo las erogaciones, especialmente durante € afio 2009, en € cua se veran los peores efectos de la
crisis mundial en todas las economias. Adicionalmente, se efectuaron inversiones en proyectos informaticos por
$ 48,6 millones.

En las variaciones de los rubros del estado de situacion patrimonial con respecto al 31 de diciembre de 2007,
adicionalmente a las variaciones mencionadas de |os inventarios, de los bienes de uso y de las deudas bancarias y
financieras, se produjo un aumento de las deudas sociaes y fiscaes por e devengamiento del impuesto a las
ganancias.

2. ESTRUCTURA PATRIMONIAL CONSOLIDADA (comparativa con los periodos de doce meses
finalizados € 31 de diciembre de 2004, 2005, 2006 y 2007- Vd ores expresados en miles de pesos)

31.12.2008 31.12.2007 31.12.2006 31.12.2005 31.12.2004

Activo corriente 4.020.883  2.766.218 2133017 1.763.663  1.868.473
Activo no corriente 5743941 5138100 4.821.454  3.817.854  1.827.056
Total 9.764.824  7.904.318 6.954.471 5581517  3.695.529
Pasivo corriente 1885459 1441112  1.462.127 919.813 861.519
Pasivo no corriente 675.566 423.415 737.090  1.133.591 213.485
Total 2561.025 1.864.527 2199217  2.053.404  1.075.004
Participacion de terceros en

sociedades controladas 88 77 64 54 41
Patrimonio Neto 7.203.711  6.039.714 4755190 3.528.059  2.620.484
Total 9.764.824  7.904.318 6.954.471 5581517  3.695.529
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3. ESTRUCTURA DE RESULTADOS CONSOLIDADQOS (comparativa con los periodos de doce meses
finalizados & 31 de diciembre de 2004, 2005, 2006 y 2007 - Valores expresados en miles de pesos)

01.01.2008 01.01.2007 01.01.2006 01.01.2005 01.01.2004
al al al al al
31.12.2008 31.12.2007 31.12.2006 31.12.2005 31.12.2004

Resultado operativo ordinario 1543.042 1.334.751 1.320.066 1.402.647 1.373.138
Resultados financieros y por

tenencia 742537 198.640 78.500 154.843 149.944
Otros ingresos y egresos ordinarios (9.500) 4.629 (2.804) (12.004) (1.068)
Participacién de terceros en

sociedades controladas 1 (20) (14) (15) (18)
Resultado antes de impuestos 2.276.080  1.538.000 1.395.748 1.545.471 1.521.996
Impuesto alas ganancias (866.880) (635.452) (577.849) (609.169) (593.309)
Resultado ordinario 1.409.200 902.548 817.899 936.302 928.687
Resultado de inversiones en

sociedades vinculadas (42.443) 453.913 524.237 254.594 382.797
Resultados extraordinarios - - - - -
Resultado neto ddl periodo 1.366.757  1.356.461 1.342.136 1.190.896 1.311.484

4, DATOSESTADISTICOS CONSOLIDADQOS (comparativa con los periodos de doce meses finalizados €
31 de diciembre de 2004, 2005, 2006 y 2007 - en miles de toneladas)

01.01.2008 01.01.2007 01.01.2006 01.01.2005 01.01.2004
al al al al al
31.12.2008 31.122007 31.122006 31.12.2005 31.12.2004

Despachos (1) 2.497 2.654 2.445 2.318 2.181
Mercado interno 2.263 2.230 2.039 1.652 1.568
Exportaciones de laminados 234 424 375 610 552
Exportaciones de desbastes - - 31 56 61

Produccion de laminados

en caliente 2.486 2.572 2.568 2.392 2.268
en frio 1413 1.539 1.384 1.424 1416
Revestidos 738 788 767 724 744

(1) Incluyen 50,7, 55,4; 65,7; 59,9 y 29,4 mil toneladas de reventa'y arrabio para los periodos de doce meses finalizados el
31 de diciembre de 2008, 2007, 2006, 2005 y 2004 respectivamente.
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5. INDICES CONSOL IDADOS (comparativa con los periodos de doce meses finalizados € 31 de diciembre
de 2004, 2005, 2006 y 2007)

31.12.2008 31.12.2007 31.12.2006 31.12.2005 31.12.2004

Liquidez 2,13 1,90 1,45 1,90 2,15
Solvencia 2,81 3,24 2,16 1,72 2,44
Inmovilizacion del capital 0,59 0,65 0,69 0,68 0,49
Rentabilidad 0,21 0,25 0,32 0,39 0,65

6. PERSPECTIVAS

La grave crisis internacional que se evidencié a mediados de 2008, ha impactado severamente € mercado de
acero mundia por la reduccion de la demanda de bienes durables y de bienes de capital, como asi también la
caida de la actividad de construccion en todo € mundo. En este contexto el consumo mundial de acero frenara su
crecimiento siguiendo la menor actividad econémica mundial. Es dificil hoy pronosticar la magnitud del impacto.

Preocupa en esta situacion de freno mundial los potenciales desvios de excedentes de acero y de productos
fabricados con acero provenientes de grandes paises exportadores como China.

El mercado loca no escapa alatendencia descriptay esta sufriendo ya los efectos de lailiquidez y de la caida de
actividad en e mundo, estimandose una importante disminucién de los despachos para € préximo gercicio. En
diciembre 2008 las ventas locales cayeron un 44% con respecto a mismo mes del afio anterior, producto de la
caida de demanday de la liquidacion de inventarios en toda la cadena productiva. Se espera que dicha situacion
continlie durante € primer semestre de 2009, y recién luego podria estimarse la demanda real de acero para €l
resto del gercicio.

El sostenido crecimiento de la produccion de acero evidenciado hasta mediados de 2008, gercid una fuerte
presion en € costo de las principales materias primas, mineral de hierro y carbén. Si bien esta tendencia se
revirtio en e dltimo trimestre del gercicio, laindustria siderirgica tiene, en su gran mayoria, contratos anuales a
precios fijos para dichos insumos que no reflgjan la situacién actual del mercado. Debido a esta situacion, la
Sociedad, a igual que € resto de laindustria, esta renegociando € precio de estos insumos.

Asimismo la Sociedad ha implementado un Plan de Contingencia para enfrentar la crisis basado
fundamentalmente en las siguientes acciones:

- adaptar € ritmo operativo de produccién ala nueva realidad del mercado local e internacional.
reducir los inventarios de materias primas, semielaborados y productos terminados para adecuarlos
alanuevaredidad y parafortaecer laliquidez de la Sociedad disminuyendo €l capital de trabgjo.
implementar un plan de reduccion de costos con € objetivo de reducir los efectos de la crisis y
mejorar su competitividad.
reprogramar € plan de inversion trazado para adaptarlo ala nueva realidad de la demanda mundial
y alas posibilidades financieras de la Sociedad.

Ciudad Auténoma de Buenos Aires, 23 de febrero de 20009.
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